
Le  dos s ie r  de  sponso r i ng  c ' e s t  à  l a  fo i s  l a  c a r t e  d e  v i s i t e  du  spo r t i f  p ro fes s ionne l ,

sa  p l a q u e t t e  c o m m e r c i a l e  e t  s o n  d o s s i e r  d e  p r e s s e  !
  

Un  dos s ie r  de  sponso r i ng  pe rcu tan t  c ' e s t  un  dos s ie r  

qu i  e s t  s t r uc tu ré ,  c la i r  e t   p réc i s .

On  y  t rouve  a  m in ima  l e s  5  po in t s  su i van t s  :

-  1 -P r é s e n t a t i o n  d u  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l ,  d e  s o n  é q u i p e  e t  d e  s a
c o m m u n a u t é :
Le  spo r t i f  do i t  i c i  d i r e  qu i  i l  e s t ,  que l  e s t  son  pa rcou r s ,  que l l e s  son t  se s

compétences- ses  qua l i t é s  spo r t i ve s -  se s  pe r fo rmances-  se s  t i t r e s ,  que l l e s

son t  l e s  pe r sonnes  qu i  composen t  sa  team ( l ' en t ra î neu r ,  l e  k i né ,  l e  coach

menta l ,  l e s  bénévo le s  s ' i l  y  en  a . . . ,  ne  pas  hés i te r  à  met t re  des  pho tos ) .  I l

do i t  éga lement  pa r l e r  de  ses  va leu r s ,  de  la  ta i l l e  de  sa  "communau té "  de

fans .

-  2 - P r é s e n t a t i o n  d u  p r o j e t  d u  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l :
Le  spo r t i f  p ro fes s ionne l  do i t  i c i  " vend re  du  rêve " ,  t ou t  en  s ' e xp r iman t  de  man iè re

s imp le  e t  conc i se .

Do i ven t  ê t re  exp l iqués  l ' o r i g i ne  du  p ro je t ,  son  i n té rê t ,  l e s  ob jec t i f s ,  l e s

moyens  nécessa i re s ,  l a  desc r ip t i on  p réc i se  du  p ro je t  spo r t i f  a i n s i  que  tou te

le s  i n fo rmat ions  p ra t iques  l e s  l i eux ,  l e s  da tes  e t  l e s  du rée  des  évènement s  à

ven i r ,  l e s  aud iences  de  l e  ou  l e s  évènement s  e t  l eu r  couve r tu re  méd ia t ique ) .

Ne  pas  hés i te r  à  met t re  des  g raph iques ,  des  tab leaux  ch i f f ré s  . . .

- 3 -  B u d g e t  n é c e s s a i r e  p o u r  l e  p r o j e t :
P résen te r  i c i  l e  coû t  du  p ro je t .  P ré sen te r  éga lement  se s  rece t te s  ( subs ides ,

a ide  en  na tu re  ob tenue ,  r ece t te s  p rop res ,  sponso r s  dé jà  ex i s tan t s )  e t  se s

dépenses  ( sa la i re s ,  f ra i s  f i xe s ,  au t re s  f ra i s  l i é s  à  l ’ é vénement ,  au  p ro je t )

1 è r e  é t a p e :  V E R I F I E R  C E  Q U E  P E R M E T  L A  F E D E R A T I O N  

Confo rmément  au  règ lement  de  sa  Fédé ra t ion ,  l e  spo r t i f  peu t - i l  s i gne r

des  con t ra t s  de  sponso r i ng  i nd i v idue l s  ?

Le  règ lement  de  sa  Fédé ra t ion  impose- t - i l  des  l im i te s  ou  des  va leu r s  à

re spec te r  ?  ou  des  c lauses  ob l iga to i re s  ?  ou  une  va l i da t ion  avan t

s igna tu re  ou  une  au to r i sa t i on  exp res se  de  sa  Fédé ra t ion  e s t -e l l e  requ i se?

Que l s  son t  l e s  sponso r s  o f f i c i e l s  de  la  Fédé ra t ion  ?  Dans  que l l e  mesu re

peuven t - i l s  ê t re  un  obs tac le  pou r  déc roche r  un  nouveau  sponso r?

2 n d e  é t a p e :  I D E N T I F I E R  L E S  B O N N E S  C I B L E S :
Ce la  cons i s te  à  é tab l i r  l a  l i s te  des  en t rep r i se s/  des  marques

pou r  l e sque l s  l e  p ro je t  du  spo r t i f  pou r ra i t  r ep résen te r  un  i n té rê t .

I l  fau t  d re s se r  ce t te  l i s te  au  rega rd  des  2  aspec t s  su i van t s :

-  l e s  en t re rp i se s/ le s  marques  d i rec tement  l i é s  au  spo r t  en

ques t i on

-  e t  l e s  en t rep r i se s/ le s  marques  l i ées  aux  va leu r s  du  spo r t i f /  du

spo r t  en  ques t i on  :  ( éne rg ie s  ve r te s  s i  l e  spo r t i f  dé fend  des

va leu r s  de  du rab i l i t é  ou  env i ronnementa le s ,  une  mutue l l e  s ' i l

dé fend  des  va leu r s  de  so l i da r i té ,  une  en t re rp i se  de

commun ica t ions  é lec t ron iques  s ' i l  p rône  la  pe r fo rmance )

 

L E  S P O R T I F  E T  S E S  S P O N S O R S :
 

A C T E  2  -  T R O U V E R  U N  S P O N S O R :  T R U C S  E T  A S T U C E S

 

L A  R E C H E R C H E  D ' U N  S P O N S O R ,  C E L A  S E
P R É P A R E  S É R I E U S E M E N T

"Pour un sportif professionnel, décrocher un sponsor c'est : avoir 

 constitué un dossier de sponsoring solide (70%), être opportuniste

et multiplier les démarches (20%), enfin avoir confiance en soi et

sa réussite (10%)" selon Me NIVAULT (cabinet CELEXANSE Avocats)

#  N E W S L E T T E R  1 1
#  D R O I T  D U  S P O R T

 

3ème étape : REDIGER UN DOSSIER DE SPONSORING PERCUTANT ! 



a f f i c h e s ,  f l y e r s …

l e  l o g o  d u  s p o n s o r  d a n s  d e s  p u b l i c i t é s  t é l é ,  p r e s s e  é c r i t e …

t o i t  o u  p o r t e  d e   v o i t u r e  o u  c a r a v a n e ,  c a d r e  d e  v é l o  o u

c a s q u e …

g o o d i e s  :  v ê t e m e n t ,  c a s q u e t t e ,  c l é  u s b ,  t o t e  b a g …

p r i s e  d e  p a r o l e ,  a n i m a t i o n  d e  t a b l e  r o n d e ,  r e m i s e  d e  p r i x …

p a g e  s u r  l e  s i t e  i n t e r n e t  d é d i é  a u  s p o n s o r ,  b a n d e a u  s u r  l a

p a g e  d ’ a c c u e i l  d u  s i t e  d u  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  . .

v i d é o ,  p o s t s  s u r  l a  p a g e  f a c e b o o k  e t  l e s  r é s e a u x  s o c i a u x  d u

s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  . .

p r é c i s e r  l e  s p o n s o r  d a n s  l e s  i n t e r v i e w s ,  s p o t s  r a d i o …

 

- 4 -  P r o p o s e r  u n  p a r t e n a r i a t  g a g n a n t  e t  u n e  v i s i b i l i t é  p o u r  l e
s p o n s o r :
C e t t e  p a r t i e  d o i t  c o n v a i n c r e  l e  s p o n s o r  d e  s o u t e n i r  l e  s p o r t i f

p r o f e s s i o n n e l .  V o u s  d e v e z  m o n t r e r  e n  q u o i  v o t r e  p r o j e t  s e r a

b é n é f i q u e  p o u r  l e  s p o n s o r  q u i  p a r i e r a  s u r  v o u s . C ' e s t  L A  p a r t i e  l a

p l u s  i m p o r t a n t e ,  c a r  c ’ e s t  à  t r a v e r s  c e l l e - c i  q u e  l ’ e n t r e p r i s e

v i s é e  e n  q u e s t i o n  t r o u v e r a  s o n  i n t é r ê t .  I l  f a u t  d o n c  r é d i g e r  c e t t e

p a r t i e  d e  m a n i è r e  c l a i r e  e t  s u f f i s a m m e n t  a t t r a y a n t e .

I c i ,  l e  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  d o i t  e x p l i q u e r  à  l a  m a r q u e ,  à

l ' e n t r e p r i s e  l e s  r a i s o n s  e t  l e s  a v a n t a g e s  d ’ ê t r e  s o n  s p o n s o r .

Q u ' e s t - c e  l e  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  p e u t  o f f r i r  c o n c r è t e m e n t ?

L e  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  d o i t  d é t a i l l e r  l e  p l u s  p o s s i b l e  s a  

 c a m p a g n e  d e  c o m m u n i c a t i o n  p e n d a n t ,  a v a n t  e t  a p r è s  l e  p r o j e t

s p o r t i f  ( a f f i c h e s ,  f l y e r s ,  p u b l i c i t é s  e n  l i g n e ,  s u r  l e s  r é s e a u x  o u

s u r  l e s  m é d i a s  . . . )  l e s  r e t o m b é s  m é d i a t i q u e s  p r é v u e s ,  l e  n o m b r e

d e  p e r s o n n e s  p r é s e n t e s ,  l a  t a i l l e  d e s  r é s e a u x  s o c i a u x , . . .  

S o u v e n t ,  l e  s p o n s o r  v e u t  e n  " a v o i r  p o u r  s o n  a r g e n t " ,  i l  e s t  d o n c

i m p o r t a n t  p o u r  l u i  d e  c o n n a î t r e  l ’ e f f i c a c i t é  d u  p r o j e t  s p o r t i f

d a n s  l e u r  s t r a t é g i e  d e  c o m m u n i c a t i o n .

S i  l e  p r o j e t  s p o r t i f  e s t  d e  n a t u r e  s o c i a l e  o u  s o l i d a i r e ,  i l  e s t

é g a l e m e n t  u t i l e  d ' é v o q u e r  l e s  v a l e u r s  e t  m o n t r e r  q u e  c e l l e s - c i

r e n f o r c e r o n t  l ’ i m a g e  d u  s p o n s o r  p o t e n t i e l .

- 5 -  O p p o r t u n i t é s  e t  o f f r e s  d e  p a r t e n a r i a t s :
C e t t e  p a r t i e  d o i t  ê t r e  c l a i r e ,  i n v e n t i v e  e t  a t t r a y a n t e  p u i s q u ’ e l l e

j o u e  u n  r ô l e  c l é  p o u r  l e s  e n t r e p r i s e s  p a r t e n a i r e s .  L a  r u b r i q u e

d o i t  f a i r e  m e n t i o n  d e s  p r o p o s i t i o n s  q u i  p e u v e n t  ê t r e  a d a p t é e s

a p r è s  d i s c u s s i o n  ( p r o p o s i t i o n  d e  f o r m u l e s  m o d u l a b l e s  e n  f o n c t i o n

d e  l ’ i n t e r l o c u t e u r ) .  

L ' i d é a l  d u  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  e s t  é v i d e m m e n t  u n  a c c o r d  a v e c

u n  p a r t e n a i r e  u n i q u e  e t  à  l o n g  t e r m e .  M a i s  i l  f a u t  é g a l e m e n t

e n v i s a g e r  d e s  s u g g e s t i o n s  p o u r  d e s  c o - s p o n s o r s ,  d e s  s p o n s o r s

p o n c t u e l s  o u  p a r  p r o j e t ,  o u  e n c o r e  d e s  s p o n s o r s  e n  s e r v i c e s  o u

e n  n a t u r e .

C o n c r è t e m e n t  e t  i d é a l e m e n t ,  l e  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  d o i t

p r o p o s e r  d i f f é r e n t e s  f o r m u l e s ,  d i f f é r e n t s  p a c k s  p o u r  l e s q u e l s  t e l

i n v e s t i s s e m e n t  c o r r e s p o n d  à  t e l l e  p u b l i c i t é .  

I l  d o i t  é g a l e m e n t  " r a t i s s e r "  l e  p l u s  l a r g e  p o s s i b l e ,  e t  c e  t a n t  e n

t e r m e  d e  v i s i b i l i t é  q u e  d e  b u d g e t ,  p o u r  q u e  t o u s  l e s  s p o n s o r s

p o t e n t i e l s  p u i s s e n t  s ’ y  r e t r o u v e r .

P o u r  c h a q u e  o f f r e ,  l e  s p o r t i f  p r o f e s s i o n n e l  d o i t  d é t a i l l e r  c e  d o n t

l e  s p o n s o r  p r o f i t e .

L e s  p r i n c i p a u x  s u p p o r t s  p u b l i c i t a i r e s  p r o p o s é e s  s o n t :  

 

D e r n i e r  c o n s e i l s ,  d e r n i e r s  t r u c s :
- M E T T R E  D E  L A  C O U L E U R ,  D E S  G R A P H I Q U E S ,  D E S  C H I F F R E S ,  D E S

T A B L E A U X

-  E T R E  I N V E N T I F

-  S E  F A I R E  R E L I R E  P A R  U N E  P E R S O N N E  E X T E R I E U R E  

-  P E R S O N N A L I S E R  L E S  T E X T E S  E T  L E  D I S C O U R S  E N  F O N C T I O N  D U

S P O N S O R  V I S E

-  R O D E R  S O N  D I S C O U R S . . .
P u b l i é e  l e  1 6  m a r s  2 0 2 1

T o u t e  r e p r o d u c t i o n  p a r t i e l l e  o u  t o t a l e  f a i t e  s a n s  l e  c o n s e n t e m e n t  p r é a l a b l e  d e  C E L E X A N S E  e s t  i n t e r d i t e

 


